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 سپاسگزاری

ام دورتر را ببینم، به این دلیل بوده که اگر من توانسته :گویدایزاک نیوتن می

 .امها ایستادههای غولروی شانه

های این کتاب، اختراع خودم است و من یک توانستم بگویم تمام ایدهکاش می

های اما حقیقت این است که من فقط ایدهوکار هستم. ی بازاریابی و کسبنابغه

کنم. اگر هم ندرت چیزی را خودم اختراع میکنم و بهآوری میخوب را جمع

 .قدرها هم ارزش نوشتن نداردچیزی اختراع کنم، معمولاً آن

ام گفت: من در تمام زندگیوکار، همیشه مییکی از اولین مربیان من در کسب

ام، چون این کار خیلی خطرناک است. با این تهی جدید هم نداشحتی یک ایده

فقیت او و حال، او همیشه یک تاجر و بازاریاب بسیار موفق بوده و هست. راز مو

ی چرخ، فقط از کارهایی بعدها موفقیت من، این بود که به جای اختراع دوباره

 .دهنداند و همیشه جواب میالگوبرداری کنیم که امتحان خود را پس داده

ها هم احتمال های نابغه است و حتی برای آنی چرخ، کار آدمراع دوبارهاخت

ن شکست بالاست. من نه نابغه هستم و نه شکست را دوست دارم. برای همی

 دهم کارهایی را کپی کنم که دیگران را موفق کرده است؛ حداقل تاترجیح می

من را  موفقیت زمانی که اصول اولیه را خیلی خوب یاد بگیرم. این کار، شانس

 .بردبسیار بالا می
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ای معروف صفحهی بازاریابی یکبا اینکه من سیستمی را ساختم که به برنامه

هایی که باعث موفقیت آن شده، از بزرگان دیگر در شد، اما بسیاری از ایده

 .ستوکار و بازاریابی گرفته شده اکسب

گوید هنرمندان خوب یشاید تعریف از خود به نظر برسد، اما این جمله که م

ای بوده که همیشه در ذهنم دزدند، فلسفهکنند و هنرمندان بزرگ میکپی می

خواهم شما از ام. چه من را یک هنرمند بزرگ بدانید و چه یک دزد، میداشته

اند، استفاده آید و امتحان خود را پس دادههایی که در ادامه میی ایدهگنجینه

 .کنید

کارها باید بعد  نوآوری جایگاه خود را دارد، اما به نظر من، این مطمئناً خلاقیت و

اصول اولیه  از تسلط کامل بر اصول اولیه انجام شود. این کتاب، بسیاری از همان

های شخصی خودم است، اما بیشتر را در خود دارد. بعضی از این اصول، تجربه

اند و من روی ول بودهها از کسانی گرفته شده که در زندگی کاری من، مثل غآن

 :کنمها تشکر میام. در اینجا از آنها ایستادههای آنشانه

 مال امری دین جکسون جو پولیش پیت گادفری دن کندی جیمز شرامکو جیم

 ران فرانک کرن سث گادین

ها و اند و بعضی دیگر، از طریق نوشتهبعضی از این افراد، مستقیماً مربی من بوده

ام هرجا که اند. من در سراسر کتاب سعی کردهآموزش دادهآثارشان به من 

ها را از ام، نامشان را ذکر کنم. اما مطمئنم که نام بعضیها گرفتهای از آنایده
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ها ام. وقتی سالهایشان قدردانی نکردهی کافی از ایدهام یا به اندازهقلم انداخته

رود که هر ایده از کجا ان میکنید، گاهی یادتآوری میهای مختلف را جمعایده

 .کنمآمده است. به همین خاطر، پیشاپیش عذرخواهی می

ای یک نوآوری جدید در بازاریابی نیست، بلکه یک صفحهی بازاریابی یکبرنامه

ترین راه برای یک سازی آن است. این برنامه، آسانراهکار عملی برای پیاده

ی بازاریابی، به جایی برسد دربارهتن چیزی وکار کوچک است تا از ندانسکسب

ای و دقیق برای خودش داشته باشد. این برنامه، ی بازاریابی حرفهکه یک برنامه

 .به معنای واقعی کلمه، در یک صفحه خلاصه شده است

وکار خود ها را در کسبتر از آن، آنهای این کتاب لذت ببرید و مهملطفاً از ایده

 .ن ندارددانستن و عمل نکردن، هیچ فرقی با ندانستاجرا کنید. یادتان باشد، 

 مقدمه

 ی چیست؟این کتاب درباره

ترین راه گویم: سریعاگر بخواهم کل این کتاب را در یک جمله خلاصه کنم، می

ام، چون برای رسیدن به پول. این جمله را عمداً در همان ابتدای کتاب آورده

 .خواهم وقت شما را تلف کنمنمی

کند. راستش را بخواهید، ترجیح ها را ناراحت میکه این جمله، خیلیمطمئنم 

های دیگری را بخوانند که پر از شعارهای قشنگ دهم این افراد بروند و کتابمی
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های ات برو، سخت کار کن، آدمولی توخالی است؛ شعارهایی مثل به دنبال علاقه

 .هایی از این دستدرست را استخدام کن و حرف

کنید های زیادی در اینترنت پیدا میهایی هستید، کتاببال چنین حرفاگر دن

 .اندوکار موفق نساختهوقت خودشان یک کسبهایشان هیچکه نویسنده

وکار و لذت بردن ی رشد سریع کسباین کتاب، بدون هیچ خجالتی، فقط درباره

 .های این موفقیت استاز پاداش

 پولی مثل بی اکسیژنی استبی

گوید: پول همه چیز نیست، اما اهمیتش درست به ی معروف مییسندهیک نو

 .ی اکسیژن استاندازه

پولی از پا در تر از بیوکار را سریعچیز، یک کسبچیز، مطلقاً هیچبله، هیچ

 .آوردنمی

 .کنم؟ چند دلیل خوب برایش دارمقدر روی پول درآوردن تأکید میچرا من این

وکار وجود ندارد که با پول بیشتر حل مشکلی در کسب اول اینکه، تقریباً هیچ

وکارها پر از مشکل هستند، پول به ی کسبنشود. و از آنجایی که تقریباً همه

 .کند تا بیشتر چیزهایی که کار را برایتان سخت کرده، حل کنیدشما کمک می

ه به کنید کدوم اینکه، وقتی اول به فکر خودتان باشید، فرصت این را پیدا می

 .دیگران هم کمک کنید
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گویید یا اینکه اید، یا دارید دروغ میوکار نشدهاگر برای پول درآوردن وارد کسب

آفرینی و ی ارزشوکار. بله، من هم دربارهشما یک سرگرمی دارید، نه یک کسب

پول باشید، چقدر از این کارها را دانم، اما اگر بیتغییر دنیا چیزهایی می

 توانید کمک کنید؟جام دهید؟ به چند نفر میتوانید انمی

دهد، حتماً به شوید و مهماندار نکات ایمنی را توضیح میوقتی سوار هواپیما می

 :گویدرسد که میاین بخش می

های اکسیژن از بالای اگر فشار داخل کابین به طور ناگهانی کم شود، ماسک

خود بگذارید. اگر با کودک یا وی دهان و بینی افتند. ماسک را رسرتان پایین می

د و کنید که به کمک نیاز دارد، حتماً اول ماسک خودتان را بگذاریکسی سفر می

 .بعد به دیگران کمک کنید

یژن از چرا اول باید ماسک خودتان را بگذارید؟ چون اگر به خاطر کمبود اکس

الا بدتر از آن، ح .۲ .کنید توانید به کسی کمکدیگر نمی .۱ :حال بروید

گرنه شما ودیگران باید منابع محدود خود را برای کمک به شما به کار بگیرند، 

 .میریدبه زودی می
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 دانستن اینکه چه کاری باید انجام داد

 :یک نویسنده در کتابش نوشته است

ی برای زنده ماندن در یک موقعیت غیرممکن، لازم نیست سرعت یک راننده

قط باید هوش یک دانشمند را داشته باشید. شما فمسابقه، قدرت یک قهرمان یا 

 .بدانید که چه کاری انجام دهید

وکارها در پنج سال اول شکست دهد که درصد بالایی از کسبآمارها نشان می

رسد. اما حتی درصد هم می ۹۰گویند این عدد تا ها میخورند. بعضیمی

، یعنی در بهترین حالت درصد نیست. این ۵۰ترین آمار هم کمتر از بینانهخوش

درصد شانس دارید که بعد از پنج سال هنوز ورشکست نشده  ۵۰شما فقط 

 .باشید

وکارهایی را حساب اما قسمت بدتر ماجرا اینجاست. این آمارها فقط کسب

وکارهایی را که در یک سطح ها کسباند. آنکنند که کاملاً تعطیل شدهمی

اند، در نظر نابود کرده بانشان را تلخ واند و زندگی صاحپایین باقی مانده

 .گیرندنمی

وکارهای کوچک در یک سطح اید که چرا بیشتر کسبآیا تا به حال فکر کرده

 کنند؟مانند و رشد نمیمتوسط باقی می

ها، کشی را داریم که شانزده ساعت در روز، حتی آخر هفتهیک طرف ماجرا، لوله

آورد. طرف رود، اما به سختی پول درمینمی وقت به تعطیلاتکند و هیچکار می
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کشی با بیست کارمند دارد و به نظر دیگر، کسی است که یک شرکت لوله

 .آیدهایی است که مدام به حسابش میاش شمردن پولرسد کار اصلیمی

شوند، تر نمیوقت از یک سطح مشخصی بزرگوکارهای کوچک هیچاینکه کسب

کند، وکار تلاش میقدر هم که صاحب کسبخیلی رایج است. انگار هرچ

شود. در این ی بعد، فقط به ناامیدی ختم میهایش برای رسیدن به مرحلهتلاش

کنند که پذیرند و قبول میشوند یا سرنوشت خود را میمرحله، یا ناامید می

اند، درآمد که برای خودشان درست کردهوکارشان چیزی جز یک شغل کمکسب

 .نیست

وکار اگر یک شغل در همان صنعت پیدا ع، بسیاری از صاحبان کسبدر واق

شود. احتمالاً ساعت کاری کمتر، استرس کمتر و کنند، وضعشان بهتر می

تعطیلات بیشتری خواهند داشت. اما در مقابل، تعداد کمی از صاحبان 

 های معقولی کارها ساعتوکار هستند که انگار همه چیز دارند. آنکسب

 .ر حال رشد استوکارشان مدام دای دارند و کسبالعاده، درآمد فوقکنندمی

وکار که درگیر مشکلات هستند، صنعت خود را مقصر بسیاری از صاحبان کسب

دانند. درست است که بعضی از صنایع در حال نابودی هستند، مثل می

ی نعتصی فیلم. اگر شما هم در چنین های کرایهها یا فروشگاهفروشیکتاب

لی نابود هستید، شاید بهتر باشد جلوی ضرر را بگیرید و خودتان را از نظر ما

 .نکنید


